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1 SobreAzatrade
1.1 ¢Qué edzatrad®

Es un identificador de oportunidades comerciales de productos de exportacior
_Z e importacion.

extraida de bases de datos de EXPORTACIONES e IMPORTACIONES disp!

2 Azatrade es un Sistema que INTEGRA, PROCESA y PRESENTA inform:

por fuentes oficialesy que permiten a todo usuarioealizar consultas a nivel de
resumen y detallado bajo la estructura etndolégica de la estadistica

descriptiva.

SUNAT AZATRADI  |NTEGRA PRESENTA

Superintendencia Informacion RESUMEN

Sistema de y DETALLADA de

Inteligencia Comercial PROCESA EXPORTACIONES e
IMPORTACIONES

Nacional de
Administracion
Tributaria

1.2 ¢Por quédzatradees un identificador de oportunidadesgerciales?

Porque permite dar respuesta a toda pregunta que cualquier emprendedor se hact

antes de iniciar en un negocio:

- ¢En cuantas partidas arancelarias?
- ¢En qué presentacionesigrivados?
- ¢Cual es el tamafio de negocio? (Montos facturados, cantidades enviac
- ¢ Esta en crecimiento o caida?
- ¢A qué precio vende o compra la competencia?
- ¢A cuantos mercados enviamos o compramos y cuéales?
- ¢Qué mercados estan en crecimiento?, ¢Cualesle® mercados mas
importantes?, ¢ Cuales son los mercados que pagan un mejor precio?
- ¢Cuantas empresas y cuales exportan o importg@2ié empresas exportar
por primera vez, y cuales son las que dejan de exportar o importar?
- ¢Qué clientes en exteri@ompran o venden?
- ¢Tipos de envases y embalajes?
- ¢En qué fechas se exportaegin mercad®
& Mi producto - ¢De qué departamento, provincia o distrito proceden las exportaciones’
se exportal - ¢Qué agentes con seguridad puedo contactar segin mi producto?

importa? - ¢Tipo de transporte, aduana y ¢rios?

¢, Qué productos sustitutos,
derivados o parecidos se
estan exportando?

- ¢ Qué otros productos se encuentran en crecimiento?

- ¢Qué otros productos disponen de mejores precios que en el merc
nacional?

- ¢ Qué otros productos encuentro en mi departamento, provincia o distrit

¢, Qué otros
productos

puedo exportar - ¢Qué otros productos puedo vender o comprar a un mercado especific:
0 importar? - ¢Qué otros productos se exportan de determinado sector?
- ¢Qué otros productos exporta o importa mi competencia?
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1.3 ¢ Cada qué tiempo se actualadase de datos de Azatrate

—o»»— a. La base de datos de Azatrade se actualiza de manerssual, esto
H: significaque el dltimo mes en curso son datos preliminares (30 dias
hacia atras contando desde el dia de hoy)

1.4 ¢Cual eadiferenciaciércon otros sistema&% razonearausar AZATRADE

Data actualizada A nivel de informacion consolidada procesada
o 1 Azatrade es la fuente que dispone los datosas actualizada que

cualquier otra fuente.

Informacion de Departamentos, Provincias y Distritoszatrade es la
Unica fuente de datos de exportacion que dispanrmacioén por
ubicacidon geografica. Te imaginas saber que productos salen de tt
provincia o tu dstrito. No se trata de laibicacion donde se producse

trata de ubicacion donde declara el exportadogmo punto de
procesamiento, o dade se gestiono IRUA o la Certificacion de origen.

Analiza informacién por descripcion comercidalonAzatrade vamos
mas alla de una PARTIDA ARAMMGHA, es decir puedes analizar a
nivel de descripcion comercial.

aaaaaaaaaaaaaaaaaa Busca partidas arancelarias a partir de ungalabra clave o
ot 4 descripcion comercial del productoAzatrade esta hecho para
e simplificar los complicados procedimientos tedricos de busqueda y
980440 .00 analisis de datos. Con solo ingresar un producto que estas interesadx
para identificar si se exporta o no, y tegson sus partidas por la
cuales verdaderamente se exporta. Muchos se equivocan al elegi
partidas.

Descarga en Excel toda la informacion detalladaatrade te dispone
) de todas las variables e indicadores que ninguna otra fuente te puede
x % dar. Patiendo de declaraciones, ubicaciones geograficas, preq’&s,

unidades de medida, descripcion comercial, agentes, empresas. Es@ t
(@)
NG

permitira trabajar tus reportes personalizados en Excel N
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Analisis estadistico descriptivézatrade dispone de todataportaria
usando una metodologiaue permite realizar lamas completa
evaluacion de variables de exportacion. Es decir puedes medir si ur
producto o mercad@staen crecimiento o caidapmoevolucionan los
precios, ladiversificaciéry/o concentracién déa oferta y la demanda.
Esto se explica con mayor detalle en la siguiente seccion.

1.5 ¢A qué se refiere con metodologia estadistica?

Azatrade muestra la informacion organizada en tablas con los indicadores mas important
en todo proceso de toma deecisiones. Los indicadoregpeesan la forma de como medir
una variable. Por ejemplo si se evalla la variatdecado,los indicadores que miden esta
variable serian:

Tamafode mercado cuanto compra en términos de pesaipero

Variacion%de las expomciones a ese mercadpuede estar marcado por un crecimiento si
es positivo, o caida si es negativo.

Promediodel precio a la que compra cada produc&empre hay mercados que compran a
un mejor precio y otros a un menor precio.

Cantidadde productos quese exportan a ese mercado

Cantidadde empresas que exportan a ese mercado

Participacion % principales productos o empresas gereportan a esenercado No todos
los productos o empresas pueden tener la misma participacion.

=A =4 =4 = =A =4

Entender las variables de exportacion y sus indicadores con la cuales se miden,
fundamental para realizar un buen analig$sistema Azatradesta construiden base a los
siguientes 5 principales indicadores:

Sumatoria Conteo Promedio

Variacion Participacion

1. SUMATORIA

—rréging



Sumatorias.Indicalos valores totales de una variable ya sea en funcion a una, dos c
mas variables. Este tipo de indicadores se aplican a todo los datos de tipo cuantitativ
y se clasifican en sumatorias de valores monetarios y sumatorias de otras unidades
medida (Kg, Udades comerciales)

Ejemplo:Exportaciones dava en el 20& se situé en820 millones de ddlares

2. CONTEO

Representa el conteo de los datos de una variable ya sea el total de registros o dat
unicos.

Ejemplo:En el 2018156 empresas exportaron avresca a 56 mercados a través de
135 puertos

3. PROMEDIOS

Promedios Resultado que se obtiene a partir deslamatoria delos valoresde una
variabledividida entre el numero de sumando$iechosu otro indicador de sumatoria
Ejemplo: en el 2(8, el precio promedio de exportacion dea frescdue de FOB US$
2.35x Kg

RV/\={/Neile]\

Mide si la variable en analisis esta en crecimiento o caida, y consiste en encontrar
razon entre los datos de una variable pero en periodos diferentes.

Ejemplo:Para el 2018as exportaciones deivafresca aumentaroren un22.7% con
respecto al 201y en un 15.7% de crecimiento promedio anaah respecto al 2IP.

5. PARTICIPACION

Es la razén entre la sumatoria de los datos de una misma varisllestra la
importancia de una variable
Ejemplo:China participa del 37% de las compras de uva fresca procedentes del Pert

Cada uno de estos indicadoraauestrauna medicion diferente. Si es que no se calcula estos
indicadores, no tendriamos de que habentodo proceso denalisis.
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1.6 ¢COmo esta estructurado el Sistefizamtradé®
El sistema esta agrupado en doédulos

1. Exportaciones Permite evaluar a todo nivebs envios de productos o salida de
productos del Peru

2. Importaciones Permite evaluar a todo nivel ehgreso de productos al Peru
procedente de cualquier parte del mundo.

1.7 ¢COmo esta estructurado el médulo de EXPORTACIONES?
En modulode exportaciones tiene 7 opciones de consulta:

1. Consultar sobre un producto
Consultar sobre una partida
Consultar sobre umercado
Consultar sobre un departamento
Consultar sobre una empresa
Consultar sobre un sector

7. Consulta detallada

o0 A WwN

Cada opcidon se divide en vasittems de consulta con sus respectivos indicadores de
medicion:
1. Consultar sobrein producto
a. Partidas en las cusd se exporta el producto

Clasificacion de cada partida
Reporte detallado, donde se muestra cada descripcion
Indicadores anuales
Reporte resumen: Mercados
Reporte resumen: Empresas

g. Reporte resumen: Regiones
2. Consultar sobre

a. Indicadores anuales
Indicadores mensuales
Estacionalidad
Reporte resumen: Mercados
Reporte resumen: Empresas

f. Reporte resumen: Regiones
3. Consultar sobrein mercado

a. Indicadores anuales
Indicadores mensuales
Estacionalidad
Reporte resumen: Partidas
Reporte resumen: Empresas

-0 Q0T

®coooT

® 20T
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f. Reporte resumen: Regiones
4. Consultar sobrein departamento
a. Indicadores anuales
Indicadores mensuales
Estacionalidad
Reporte resumen: Partidas
Reporte resumen: Empresas
f. Reporte resumen: Mercados
5. Consultar sobreina empresa
a. Indicadores anuales
Indicadores mesuales
Estacionalidad
Reporte resumen: Partidas
Reporte resumen: Regiones
f. Reporte resumen: Mercados
6. Consultar sobrein sector
a. Indicadores anuales
Indicadores mensuales
Estacionalidad
Reporte resumen: Partidas
Reporte resumen: Regiones
f. Reporte resumen: Mesxlos
7. Consultadetallada
Fecha
Aduana
DUA / DAM
Empresa exportadora
Direccién
Partida
Descripcion comercial de la mercaderia
Mercado de destino
Puerto de ingreso
Peso Neto, Peso bruto, Cantidades comerciales
Valor FOB
Precios unitarios por Kg y por Unid@dmercial
. Sector
Departamento
Provincia
Distrito
Agente de aduana
Tipo detransporte

®oo0o ®coooT

®coooT

"OeTOS3ITATTSQTOQ0 T
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1.8 ¢COmo esta estructurado el médulo de IMPORTACIONES?
El médulo de importaciones tiene una solo una opciocalesulta detallada

Seleccionando solo el aflmomo opcidnobligatoria, se ingresa la palabra comercial a
consultar. También se puede seleccionar el mercado, la aduana o ingresar el ruc de

empresa.

Péginé[l



2 Registro y obtencién de clave
PASO 1: REGISTRO

AZATRADE Azatrade L} ARANCEL 03 www Il PLANES B CONTACTANOS

Inicio

Productos “ Seleccionar Afio e ingresa descripcion del producto

: " CONSULTAR Q
AR SELECIONAR ANO v -

Mercados

Empresas

4
Regiones 13,258 5.909 205

2 INGRESAR B RECISTRATE

Sectores @ Encuentra tu producto AQUI Q, Consulta una partida AQUI o Selecciona un mercado AQU @ Encuentra tu empresa AQ

Busqueda Detallada

Mercado Destino 2017

] CHINA 11,280 Mill 27%
= USA 6,551 Mill 16% t' -
COREA DEL SUR 2,162 Mill 5%

Azatrade B INICIO Il PLANES +9 REGISTRATE

Registrate

2 Lo que realmente sucede en el o e

mercado siguienos en las redes sociales

&)
&)

< > Nivel basico y avanzado

¢a Adaptable

4 Desconectado - Escribenos

® INGRESAR
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Azatradeg Si’stema de Inteligencia ComergjabUIA DE U,SUARIO
PASO 2: VALIDACACION DE CORREO Y ADQUISICION DE U SIAMO Y

Revisa tu correo en bandeja principal, si no has recibido ningun correo, revisa tusganeo
Encontrard un mensaje para confirmar:

Hola Luis

Bienvenidos al Sistema Inteligente de AZATRADE
Nombre Completo: Luis Parra Cueva

Empresa: Unprg
Para validar tu cuenta creada dale Elick aqui o copia est} link en tu navegador (http://www.azatrade.info/
valida/?key=LQ0Dz96thXcQr1YDXsUpKbrpj3dp para validar tu cuenta de correo ingresado (si no validas

tu cuenta en un tiempo de 24 horas el sistema eliminara el registro creado)

ATTE EQUIPO AZATRADE

Una vez validado tu correo, te llegara otro mensaje con tu usuario y tu clave

Hola Luis

Bienvenidos al Sistema Inteligente de AZATRADE, tu cuenta ya esta activa.
Nombre Completo: Luis Parra Cueva

Empresa: Unprg

Usuario: luis_pc_45@hotmail.com

ATTE EQUIFO AZATRADE

Aviso:AZATRADE no se responsabiliza silos datos que se te brinda (usuario y clave), los compartes con otros usuarios. Si detectamos que

compartiste estos datos, la cuenta se te blogueara permanentemente sin reclamo alguno por tema de segundad.

Importante | Para qudos proximos correos no € lleguen al Spam, debes marcar la opcior
No es spano en otra opcidn parecida:

— Eliminar definitivamente [ No esﬁam J - b ‘ v Mas ~

Péginé|.3



PASO 3: ACCESO AL SISTEMA AZATRADE

Azatrade e INICIO Il PLANES +8 REGISTRATE ® INGRESAR

Inicia Sesion

¢ Olvidaste tu contrasefia ?

PASO 4: ACCEDE Y DISFRUTA DE TUS CONSULTAS

Las consultas en la opcibn PRODUCTOS y PARTIDIABVSDADAS, es decir cualquier
usuario registrado tiene acceso a TODA su funcionalidad. Para otras consultas avanzac
donde le pida adquirir un plan, lo puede hacer mediante todos nuestros medios disponible:
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